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Vorwort zur 4. Auflage

Der Immobiliensektor rückte in den letzten Jahren in immer stärkerem Maße in den Fokus
der politischen Aufmerksamkeit und entsprechender gesellschaftlicher Diskussionen. Eine
Folge davon sind erhebliche Markteingriffe in Form rechtlicher Regulierungen verbunden
mit einer Vielzahl an teilweise sehr komplexen gesetzlichen Vorschriften. Eine Neuauflage
des Handbuchs für Immobilienmakler und Immobilienberater, dessen 3. Auflage noch aus
dem Jahr 2016 stammte, ist vor diesem Hintergrund dringend erforderlich geworden.
Das Gebäudeenergiegesetz (GEG) aus dem Jahr 2020 und seine Novellierung im Jahr

2023 haben zu beträchtlichen Kontroversen innerhalb der Politik und der Öffentlichkeit
geführt. Das GEG wird für alle immobilienwirtschaftlichen Akteure, wie auch für die
Nutzer erhebliche Auswirkungen haben. Diese werden in der Neuauflage vorgestellt.
Angesichts einer signifikant gewachsenen Bedeutung der Instandhaltung und Modernisie-
rung vermieteter Immobilien wurde das Werk in der 4. Auflage um ein entsprechendes
neues Kapitel (§ 6) erweitert. Starke Veränderungen für die Immobilienbranche bringen
die EU-Taxonomie und die ESG-Thematik mit sich. Die große Relevanz von Nachhaltig-
keitskriterien machte insbesondere eine grundlegende Überarbeitung des Kapitels Projekt-
entwicklung (§ 7) erforderlich.
Weiterhin werden in der Neuauflage die ersten Erfahrungen mit dem so genannten

Bestellerprinzip beim Kauf von Immobilien referiert. Im Online-Marketing speziell auch
im Bereich Social Media gibt es grundlegende Veränderungen. Außerdem entfaltet der
Themenkomplex Künstliche Intelligenz (KI) auch für den Immobilienbereich eine große
Bedeutung, die in dem Werk behandelt wird.
Ansonsten sind alle schon in den Vorauflagen bestehenden Teile des Werkes hinsichtlich

rechtlicher und wirtschaftlicher Veränderungen umfänglich aktualisiert worden.
Mit unserem geschätzten Freund und Kollegen Dipl. Volksw. Erwin Sailer ist im Sommer

2019 einer der Namensgeber des Werkes verstorben. Dies machte eine Änderung des
Kreises der Herausgeber erforderlich. In der 4. Auflage ist Prof. Dr. Andreas Saxinger neu
in den Herausgeberkreis eingetreten. Er hat eine Professur für Immobilienrecht an der
Hochschule für Wirtschaft und Umwelt Nürtingen-Geislingen inne. Im Sinne Erwin
Sailers soll das Handbuch für Immobilienmakler und Immobilienberater auch in der
4. Auflage als „ein Werk für den Profi aber auch für Studierende – gelungen in der
Synthese und eine Bereicherung für den Leser“ (so Prof. Wolfgang Kleiber zur Erstauflage
2003) weitergeführt werden. Diesem Anspruch fühlen sich Herausgeber und Autoren
gleichermaßen für die Neuauflage verpflichtet.

München/Freiburg/Ulm im Dezember 2024

Die Herausgeber
Stephan Kippes
Heinz Rehkugler
Andreas Saxinger
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