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Anmerkung des Autors

Coach Builder richtet sich an alle, die in der Wirtschaft erfolgreich waren und 
ihre Erfahrungen nutzen wollen, um eine profitable Beraterkarriere zu starten 
oder auszubauen.

Die Beispiele in diesem Buch beziehen sich hauptsächlich auf Business-Coa-
ching, aber die Schritte zum Aufbau eines Coaching-Geschäfts funktionieren ching, aber die Schritte zum Aufbau eines Coaching-Geschäfts funktionieren ching, aber die Schritte zum Aufbau eines Coaching-Geschäfts funktionieren ching, aber die Schritte zum Aufbau eines Coaching-Geschäfts funktionieren 
sowohl für einen Business-Coach als auch einen Life-Coach, einen Finanzbera-sowohl für einen Business-Coach als auch einen Life-Coach, einen Finanzbera-sowohl für einen Business-Coach als auch einen Life-Coach, einen Finanzbera-sowohl für einen Business-Coach als auch einen Life-Coach, einen Finanzbera-sowohl für einen Business-Coach als auch einen Life-Coach, einen Finanzbera-sowohl für einen Business-Coach als auch einen Life-Coach, einen Finanzbera-sowohl für einen Business-Coach als auch einen Life-Coach, einen Finanzbera-sowohl für einen Business-Coach als auch einen Life-Coach, einen Finanzbera-
ter, einen Gartenberater, einen Eltern-Coach, einen Immobilienmakler oder in ter, einen Gartenberater, einen Eltern-Coach, einen Immobilienmakler oder in ter, einen Gartenberater, einen Eltern-Coach, einen Immobilienmakler oder in ter, einen Gartenberater, einen Eltern-Coach, einen Immobilienmakler oder in ter, einen Gartenberater, einen Eltern-Coach, einen Immobilienmakler oder in ter, einen Gartenberater, einen Eltern-Coach, einen Immobilienmakler oder in ter, einen Gartenberater, einen Eltern-Coach, einen Immobilienmakler oder in ter, einen Gartenberater, einen Eltern-Coach, einen Immobilienmakler oder in ter, einen Gartenberater, einen Eltern-Coach, einen Immobilienmakler oder in ter, einen Gartenberater, einen Eltern-Coach, einen Immobilienmakler oder in ter, einen Gartenberater, einen Eltern-Coach, einen Immobilienmakler oder in ter, einen Gartenberater, einen Eltern-Coach, einen Immobilienmakler oder in 
jedem anderen Gebiet. Wenn Sie coachen wollen, aber nicht in der Wirtschaft, jedem anderen Gebiet. Wenn Sie coachen wollen, aber nicht in der Wirtschaft, jedem anderen Gebiet. Wenn Sie coachen wollen, aber nicht in der Wirtschaft, jedem anderen Gebiet. Wenn Sie coachen wollen, aber nicht in der Wirtschaft, jedem anderen Gebiet. Wenn Sie coachen wollen, aber nicht in der Wirtschaft, jedem anderen Gebiet. Wenn Sie coachen wollen, aber nicht in der Wirtschaft, jedem anderen Gebiet. Wenn Sie coachen wollen, aber nicht in der Wirtschaft, jedem anderen Gebiet. Wenn Sie coachen wollen, aber nicht in der Wirtschaft, jedem anderen Gebiet. Wenn Sie coachen wollen, aber nicht in der Wirtschaft, jedem anderen Gebiet. Wenn Sie coachen wollen, aber nicht in der Wirtschaft, jedem anderen Gebiet. Wenn Sie coachen wollen, aber nicht in der Wirtschaft, jedem anderen Gebiet. Wenn Sie coachen wollen, aber nicht in der Wirtschaft, 
wenden Sie die Schritte einfach auf Ihr Fachgebiet an.wenden Sie die Schritte einfach auf Ihr Fachgebiet an.wenden Sie die Schritte einfach auf Ihr Fachgebiet an.wenden Sie die Schritte einfach auf Ihr Fachgebiet an.wenden Sie die Schritte einfach auf Ihr Fachgebiet an.wenden Sie die Schritte einfach auf Ihr Fachgebiet an.wenden Sie die Schritte einfach auf Ihr Fachgebiet an.wenden Sie die Schritte einfach auf Ihr Fachgebiet an.wenden Sie die Schritte einfach auf Ihr Fachgebiet an.

Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-Ihre Erfahrungen und Ihr Wissen sind wertvoller als Sie denken. Sie kön-
nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die nen in ein Coaching-Geschäft umgewandelt werden, aber nur, wenn Sie die 
Schritte in diesem Buch befolgen. Viel Erfolg!


