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Leseprobe 

 

Warum verhandeln

 

 

So vielfältig die Menschen sind, so widersprüchlich sind auc

 

ihre Ansichten und Wünsche. Trotzdem leben wir einigerma

 

ßen friedlich zusammen. Wie kann das gehen? Ganz einfach

 

 

Weil wir die Fähigkeit besitzen miteinander zu verhandeln

 

 

Lesen Sie im folgenden Kapitel, wie Si

 

- feststellen, ob sich Verhandeln lohnt

 

- einen Streit vermeiden un

 

- eine Lösung herbeiführen, von der beide Verhandlungspartner profitieren.


