
Networking und Akquise für Rechtsanwälte

Bearbeitet von
Constanze Eich

1. Auflage 2016. Buch. XI, 231 S. Kartoniert
ISBN 978 3 406 68761 7

Format (B x L): 12,8 x 19,4 cm
Gewicht: 328 g

Recht > Zivilverfahrensrecht, Berufsrecht, Insolvenzrecht > Vergütungsrecht,
Kostenrecht, Berufsrecht > Rechtspflege, Kanzleimanagement

Zu Leseprobe und Inhaltsverzeichnis

schnell und portofrei erhältlich bei

Die Online-Fachbuchhandlung beck-shop.de ist spezialisiert auf Fachbücher, insbesondere Recht, Steuern und Wirtschaft.
Im Sortiment finden Sie alle Medien (Bücher, Zeitschriften, CDs, eBooks, etc.) aller Verlage. Ergänzt wird das Programm
durch Services wie Neuerscheinungsdienst oder Zusammenstellungen von Büchern zu Sonderpreisen. Der Shop führt mehr

als 8 Millionen Produkte.

http://www.beck-shop.de/Eich-Networking-Akquise-Rechtsanwaelte/productview.aspx?product=15960584&utm_source=pdf&utm_medium=clickthru_rg&utm_campaign=pdf_15960584&campaign=pdf/15960584
http://www.beck-shop.de/trefferliste.aspx?toc=27916
http://www.beck-shop.de/trefferliste.aspx?toc=27916
http://www.beck-shop.de/fachbuch/leseprobe/Eich-Networking-Akquise-Rechtsanwaelte-9783406687617_2706201606152114_lp.pdf
http://www.beck-shop.de/fachbuch/inhaltsverzeichnis/Eich-Networking-Akquise-Rechtsanwaelte-9783406687617_2706201606152002_ihv.pdf


229

Stichwortverzeichnis

A
Adressat  72, 103, 104, 105, 106, 

107, 128, 129, 130
Akquisekraft  39, 40, 41, 42
Alleinstellungsmerkmal  151, 152
Alumni  16, 222
Analytiker  30, 31, 32
Anknüpfungspunkt  83, 88, 89, 

90, 109, 110, 111
Anlass  66, 191
Auftritt  186, 187, 190
Austausch  11, 12, 62
Authentizität  40

B
Beauty Contest  180
Bedenkenträger  107
Bekanntheitsgrad  190
Berater  57, 137, 219, 220
Berufseinsteiger  45, 70
Bewusstsein  33, 54, 167, 168
Beziehungen  10, 68, 82
Business Case  25, 46, 52, 53, 69
Business Clubs  17, 66
Business Development  11, 12, 

201, 204, 220, 221
Business Lunch  73, 85, 197, 199

C
Closing  150, 165, 166, 167
Cluster  56
Commitment  69, 70, 71, 145, 

166
Cross Selling  202, 203, 204

D
Denkkunst  99, 100, 168
Denkprozess  139

E
Eat what you kill  202
Ehrenamt  14, 15
Einwandbehandlung  158, 161
Empathie  107, 134
Empfehlungssysteme  20, 56
Entwicklung  13
Experte/Expertise  50, 51, 52

F
Fachvortrag  186, 187
Follow-up  84, 112, 191, 192, 

194
Fragen  72, 140, 141, 142
Frauen  34, 35, 214
Führungsverantwortung  15

G
Gast/Gastgeber  64, 180, 181
Gespräch  108, 109, 110
 – Gesprächseinstieg  135
 – Gesprächseröffnung  115
 – Gesprächsthemen  117

Golf  66, 81
Grande Ecole  16

H
Hierarchie  15, 122
Höflichkeit  20, 21, 127, 135
Hypothese  161, 200



230

I
Image  75, 187
Initiative  190, 224
Innovation(sfähigkeit)  12, 40
Interesse  24, 48, 153, 158
Intuition  37
Investition  10, 11, 68

J
Jäger  26, 27

K
Kollegen  16, 45, 46, 47, 154, 

181, 208
Komplexität  101, 162, 219
Konnektor  57, 78, 79, 111, 112
Kontaktaufnahme  61, 86
Kontaktmanagement  62
Kontaktpflege  60, 82, 83, 84, 

85, 86, 191
Kontaktportfolio  58
Kontinuität  51, 81
Kooperation  49, 205
Körpersprache  168
Kümmerer  29, 30, 32, 64

L
Lockstep-System  203
Lösungsvorschlag  136, 187

M
Macher-Qualität  223
Mandantenprofiling  128
Mandantenveranstaltung  180, 

181, 184
Marke  10, 76, 77, 78, 191
Markt  12, 39, 40, 57, 74, 220
Marktkenner  57
Mentor  39, 40, 41, 68, 71, 80, 

176
Mind Map  80
Mitarbeiterführung  223
Mitgliedschaft  14, 49

Motiv  106, 128, 129, 130, 138, 
140

Multiplikatoren  57, 191

N
Networking
 – Orte  62, 63, 64
 – Typ  25, 26, 27, 28, 29, 30

Netzwerkpflege  47, 59, 82
Newsletter  87, 89
Nutzen  152

P
Partylöwe  27, 28, 29
Persönlichkeitstyp  25, 145
Phrase  102, 151, 152, 153
Pitchpräsentation  102, 151
Priorisieren  58, 59
Problemlöser  75, 77, 187, 201
Produktentwicklung  221
Profil, eigenes  24, 90
Publikation  24, 25, 211

Q
Qualität/Quantität  20, 46, 54, 

127, 192

R
Ratgeber  11, 57, 198
Recruiting  95, 103, 175, 221, 

222
Redefähigkeit  14
Redetraining  168
Rhetorik  36, 37, 38, 99, 100, 

108, 167, 168
Rhetorische Strategie  99, 100
Routine  100, 134, 139, 179

S
Schweigen  147, 166
Secondment  222
Selbstmarketing  76, 77, 78, 79, 

93, 112



231

Smalltalk  108, 109, 141
Soziale Netzwerke  18, 60, 83, 

89, 93
Stehempfang  113
Stimme  168, 187
Strategien
 – Commitment-Strategie  69, 

70, 71
 – Controlling-Strategie  80
 – Investment-Strategie  67, 68
 – Produktivitäts-Strategie  74, 

86
 – Reziprozitäts-Strategie  75
 – Selbstmarketing-Strategie  76, 

77
 – Vorbereitungs-Strategie  71

Strategisch Netzwerken  49, 50, 
51, 67

Sympathie  33, 34, 79, 106
Synergie  9, 79, 112

T
Teilnehmer  64
Teilnehmerliste  73, 95
Telefonakquise  191, 196
Trend  13, 39, 52, 176, 204

U
Unternehmertum
 – unternehmerisch Denken  131, 

137, 202, 219, 220, 223
Unterstützung(smöglichkeiten)  

13

V
Verabschiedung  124, 125
Verantwortung  77, 78, 155, 172, 

219

Verkaufen  17, 94, 154, 156, 174, 
192

Vertrauen  23, 158, 159, 160, 
162, 164, 197, 198

virtuelle Netzwerke  20, 21
Visibilität  175, 176, 214
Visitenkarte  20, 39, 125, 126, 

127, 128
Vorbereitung  71, 72, 99, 140, 

142, 168, 194, 199, 206
Vorstellen  109, 110, 111
Vortrag  102, 104, 105, 106, 187, 

188, 190, 214

W
Wertschätzung  73, 96, 112, 116, 

142, 182, 183, 208
Wettbewerbsfähigkeit  163, 220, 

221, 222
Wettbewerbsvorteil  12, 94, 220
Widerstand  143, 155, 156, 157, 

160, 164
Wiedervorlagesystem  60
Wirkungsziel  104, 105, 134, 182

X
Xing/LinkedIn/Facebook  18, 19, 

60, 62, 83, 86, 87, 93

Z
Ziel  50, 51, 52, 53, 54
Zielbild  54, 59, 80, 101
Zielgruppe  49, 130
Zufall  37, 39, 50, 104
Zuhören  74, 151, 175, 209


