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BECKAKADEMIE SEMINARE | Verlag C.H.BECK oHG
Unser gesamtes Programm & unsere AGB sowie Informationen zum Datenschutz finden Sie unter beck-seminare.de

Anmeldung:

 Shop: beck-seminare.de

 E-Mail: seminare@beck.de

 Fax: (089) 381 89-547

Hiermit melde ich mich verbindlich zu oben angekreuzter Veranstaltung an.

Weitere Auskünfte erhalten Sie unter: Telefon (089) 381 89-503

Workshop Vernehmung
Fragetechnik und Vernehmungstaktik in der Hauptverhandlung erfolgreich einsetzen

 � Grundlagen und Ziel der Befragung
 - Optimale Vorbereitung einer Vernehmung
 - Kennzeichen einer „guten“ Befragung
 - Aussagepsychologische Grundlage jeder Befragung

 � Technik der Befragung
 - Grundlagen und Technik der Befragung
 - Unbekannte Einflussfaktoren der Befragung

 � Taktik der Vernehmung
 - Wirkung der unterschiedlichen Rollen- oder Erkenntnisinteressen von 
Beteiligten auf die Befragung/Vernehmung

 - Taktische Gestaltungsmöglichkeiten der Befragung

 � Vorgehen während der gerichtlichen Vernehmung
 - Ziel der Vernehmung
 - Typische Fehler und Gefahren
 - Die richterliche Vernehmung: Vorgehen bei Fehlern des Gerichts
 - Die „gegnerische“ Vernehmung: Reaktion auf die Taktik „des Gegners“
 - Wahrnehmung des Fragerecht 
 - Verhalten in Konfliktsituationen (mit dem Gericht)
 - Diskussion über Formalien
 - Einflussnahme auf die Protokollierung

Dr. Frank Maurer
Vors. Richter am Landgericht Stuttgart  
Lehrbeauftragter für Aussagepsychologie sowie Kommu-
nikation im Straf- und Zivilprozessrecht der Juristischen 
Fakultät der Eberhard-Karls-Universität Tübingen

TEILNEHMER
Fachanwälte für Strafrecht; Fachanwälte für Verkehrsrecht; Rechtsanwälte im 
Straf-, Verkehrs- und Zivilprozessrecht, die forensisch tätig sind und Zeugen, 
Angeklagte und Parteien befragen oder Vernehmungen begleiten

INHALT
Die Vernehmung insb. von Zeugen entscheidet regelmäßig über den Aus-
gang des Prozesses. Dieses Seminar vermittelt die Kernkompetenzen einer 
erfolgreichen Prozessführung bei der Vernehmung und Befragung von Aus-
kunftspersonen jeder Art. Nur wer die „richtige“ Fragetechnik beherrscht und 
strategisch einsetzt sowie Einflussnahmemöglichkeiten gezielt nutzt, kann 
auch in schwierigen Verhandlungssituationen den Prozess souverän zum Er-
folg führen. 
Fallbeispiele und Frageszenarien aus realen Prozessen werden gemeinsam 
durchgespielt und verschiedene Handlungs-, Einflussnahme- und Reaktions-
möglichkeiten aufgezeigt.
Durch die erlernten Fähigkeiten sind Sie in Ihrer nächsten Verhandlung immer 
einen Schritt voraus!

TERMINE | ORTE
 MI 08.11.23 Live-Webinar | Virtueller Raum (Microsoft Teams)
 DI 01.10.24 Live-Webinar | Virtueller Raum (Microsoft Teams)

ZEIT
1. Block: 09:30 – 12:00 Uhr,  
2. Block: 12:30 – 15:00 Uhr | 5 Zeitstunden nach § 15 FAO

PREIS
499,– € zzgl. gesetzl. MwSt.

REFERENT

THEMEN

IF

Webcode: 0539

Internet-ID: 19576901

Interaktion garantiert!
Auch in unseren Live-Webinaren können Sie Ihre Fragen stellen, sich 
mit Teil nehmern und Referenten austauschen! Mit Ihrem Mikrofon, 
gegebenen falls einer Webcam sind Sie aktiv im Live-Webinar mit dabei. 

Unsere Live-Webinare finden via Microsoft Teams statt. Weitere Infos und technische 
Hinweise zu Microsoft Teams finden Sie unter beck-seminare.de/live-webinare

FLEXIBEL – UNSERE LIVE-WEBINARE
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